Zkratka pfedmétu:
Nézev predmétu:
Akademicky rok:

Pracovi$té / Zkratka
Nazev
Akreditovano/Kredity
Rozsah hodin

Obs/max

Letni semestr

Zimni semestr

Rozvrh

Vyuéovaci jazyk

Volné zapisovatelny pfedmét

Hodnotici stupnice

Pocet hodin kontaktni
Automat. uzn. zép. pted zk.
Periodicita

Nahrazovany pfedmét
Vyloucené pfedméty
Podmifiujici pfedméty

Popis pfedmétu

KMO/MTGB

Marketingové aplikace

2023/2024

KMO /MTGB

Marketingové aplikace

Ano, 4 Kred.

Pfednaska 2 [HOD/TYD] Cviceni 1 [HOD/TYD]

Statut A Statut B Statut C

0/- 0/- 0/-
84/- 0/- 47/ -

Ano

Cestina, Angli¢tina

Ano

112[3}4

Ano v piipadé predchoziho hodnoceni 4 nebo nic.

K
Zadny
Nejsou definovany

Nejsou definovany

Predméty informativné doporucené Nejsou definovany
Pfedméty které pfedmét podmitiuje Nejsou definovany

Poznimka

Cile pfedmétu (anotace):

Vyuka v angli¢tin€ pouze pro Double Degree.

Tisknuto:

Akademicky rok

Zptisob zakondeni

Forma zakon¢eni

Zapocet pred zkouskou
Pocitan do priméru
Min. (B+C) studentii
Opakovany zépis
Vyuéovany semestr
Pocet dnii praxe

Hodn. stup. zp. pfed zk.
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2023/2024
Zkouska

Pisemna

ANO

ANO

10

NE

Zimni, Letni
0

SIN

Prohloubit znalosti problematiky marketingu o jeho aplikace na vybrané obory a specifické oblasti. Seznamit s praktickou

aplikaci marketingovych pfistupli, metod a nastroji v jednotlivych odvétvich. Identifikovat moznosti specifického vyuziti nastroji

marketingového mixu.

PoZadavky na studenta

Prvni podminkou udéleni zapoctu je zpracovani seminarni prace na stanovené téma. Konkrétni pozadavky na seminarni praci
specifikovany v Courseware. Termin odevzdani prace je stanoven na konec 12. tydne vyuky. Semindrni praci je mozné jednou

opravit.

Druhou podminkou je ziskani alesponi 50 % bodii ze 100 % moznych bodii na cvicenich za feSeni ukoli zadanych cvi¢icim (na
jednom cvi¢eni mozno ziskat max. 1 bod).

Zkouska je pisemna, kombinace uzavienych a otevienych otazek. Hodnoceni: 90-100 % vyborng, 80-89 % velmi dobie, 70-79 %

dobte, 69 % a méné nevyhovél.

Specifikace pozadavki pro studenty kombinované formy studia je v COURSEWARE.

Obsah

Marketing bankovnich sluzeb, marketing v pojistovnictvi.

Marketing v dopraveé.
Marketing ve vzdélavani.

Marketing ve sportu, sponzoring.
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Marketing v obchodé.

Marketing mést a obci.

Marketing v kultufe.

Etika v marketingu, spolecensky zodpovédny marketing.
Marketing v neziskovém sektoru, fundraising.

Mobilni marketing.

Mystery shopping.

Politicky marketing.

Mezinarodni marketing.

Upftesnéni obsahu vyuky viz Courseware.

Studijni opory

Studentiim je k dispozici opora pro piedmét v Google Classroom.

Garanti a vyudujici
* Garanti: Ing. Michal Micik, Ph.D. (100%)
* PrednéSejici: Doc. Ing. Dagmar Jakubikova, Ph.D. (100%), Ing. Michal Micik, Ph.D. (100%)
 Cvicici: Doc. Ing. Dagmar Jakubikova, Ph.D. (100%), Ing. Michal Mi¢ik, Ph.D. (100%), MSc. Michaela Spacek
(100%)
Literatura
* Zékladni: Kotler, Philip; Keller, Kevin Lane. Marketing management. 12th ed. Upper Saddle River : Pearson
Prentice Hall, 2006. ISBN 0-13-145757-8.
o Zékladnf: Vavra, Oldfich. Praktické marketingové aplikace. Vyd. 1. Praha : Oeconomica, 2007. ISBN 978-80-
245-1307-2.
¢ Zakladni: Cimler, Petr. Priklady aplikaci marketingu. V Plzni : ZapadoCeska univerzita, 2006. ISBN 80-7043-
505-4.
* Zékladni: Kralova, Lenka. Vybrané marketingové aplikace. V Plzni : Zapadoceska univerzita, 2014. ISBN 978-
80-261-0459-9.
¢ Doporucena: Pfortsch, Waldemar; Godefroid, Peter. Business-to-business-marketing. 5., aktualisierte Aufl. Herne :
Kiehl, 2013. ISBN 978-3-470-47175-4.
* Doporucena: Lattenberg, Vivien. Event, aneb, Uspésna akce krok za krokem : prirucka pro organizatory. Vyd. 1.
Brno : Computer Press, 2010. ISBN 978-80-251-2397-3.
* Doporucené: Polackova, Zuzana. Fundraisingové aktivity : jak ziskat financni prostredky od mistni komunity. Vyd.
1. Praha : Portal, 2005. ISBN 80-7178-694-2.
* Doporucené: Bachmann, Pavel. Management neziskové organizace. Vyd. 1. Hradec Kralové : Gaudeamus, 2011.
ISBN 978-80-7435-130-3.
* Doporucena: Caslavova, Eva. Management sportu. Praha : East Publishing, 2000. ISBN 80-7219-010-5.
* Doporucené: Bacuv¢ik, Radim. Marketing kultury. Zlin, 2012. ISBN 978-80-87500-17-0.
* Doporuéena: Janeckova, Lidmila; Vastikova, Miroslava. Marketing mést a obci. Vyd. 1. Praha : Grada, 1999. ISBN
80-7169-750-8.
* Doporucené: Bacuvc¢ik, Radim. Marketing neziskovych organizaci. 1. vyd. Zlin : VeRBuM, 2011. ISBN 978-80-
87500-01-9.
* Doporucena: Zamazalova, Marcela. Marketing obchodni firmy. 1. vyd. Praha : Grada, 2009. ISBN 978-80-247-
2049-4.
* Doporucené: Janeckova, Lidmila; Vastikova, Miroslava. Marketing sluzeb. 1. vyd. Praha : Grada, 2000. ISBN 80-
7169-995-0.
* Doporucené: Reznigek, Bohumil; Saradin, Pavel. Marketing v dopravé. 1. vyd. Praha : Grada, 2001. ISBN 80-247-
0051-4.
* Doporucena: Heskova, Marie; Starchon, Peter. Marketingova komunikace a moderni trendy v marketingu. 1. vyd.
Praha : Oeconomica, 2009. ISBN 978-80-245-1520-5.
* Doporucené: Blazkova, Martina. Marketingové rizeni a planovani pro malé a stredni firmy. Praha : Grada
Publishing, 2007. ISBN 978-80-247-1535-3.
* Doporucené: Machkova, Hana. Mezindrodni marketing. Vyd. 2., roz$. a upr. Praha : Grada Publishing, 2006. ISBN
80-247-1678-X.
* Doporucena: Kozel, Roman; Mynéafova, Lenka; Svobodova, Hana. Moderni metody a techniky marketingového
vyzkumu. 1. vyd. Praha : Grada, 2011. ISBN 978-80-247-3527-6.
* Doporuéena: Stejskal, Jan; Kuvikova, Helena,; Mat'atkova, Katetina. Neziskové organizace - vybrané problémy

ekonomiky : se zamérenim na nestdatni neziskové organizace. Vyd. 1. Praha : Wolters Kluwer Ceské
republika, 2012. ISBN 978-80-7357-973-9.
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* Doporucena: Mulacova, Véra; Mulac, Petr. Obchodni podnikdni ve 21. stoleti. 1. vyd. Praha : Grada, 2013. ISBN
978-80-247-4780-4.

* Doporudena: Veber, Jaromir; Srpova, Jitka. Podnikani malé a stredni firmy. 2., aktualiz. a roz$. vyd. Praha : Grada,
2008. ISBN 978-80-247-2409-6.

* Doporucené: Ftorek, Jozef. Public relations a politika : kdo a jak Fidi nase osudy s nasim souhlasem. 1. vyd. Praha
: Grada, 2010. ISBN 978-80-247-3376-0.

* Doporucena: Sedivy, Marek; Medlikové, Olga. Public relations, fundraising a lobbing : pro neziskové organizace.
1. vyd. Praha : Grada, 2012. ISBN 978-80-247-4040-9.

* Doporudena: Barta, Vladimir; Patik, Ladislav; Postler, Milan. Retail marketing. Vyd. 1. Praha : Management Press,
2009. ISBN 978-80-7261-207-9.

* Doporucené: Eger, Ludvik. Technologie vzdélavani dospélych. Plzen : Zapadoceska univerzita, 2005. ISBN 80-
7043-398-1.

* Doporucena: Boxberg Karlsson, Veronica. The book about mystery shopping : improving business by measuring
management. Vallentuna : Better Business Book, 2009. ISBN 978-91-978222-0-6.

* Doporudena: PamInCa. The essential guide to mystery shopping. Cupertino : Happy About, 2009. ISBN 978-1-
60005-130-2.

* Doporucené: Stucker, Cathy. The mystery shopper's manual : how to get paid to shop in your favorite stores, eat in

your favorite restaurants, and more!. 6th ed. Sugar Land : Special Interest Publishing, 2005. ISBN
978-1-888983-30-2.

* Doporucena: Sedivy, Marek; Medlikova, Olga. Uspésna neziskova organizace. 2., aktualiz. a dopl. vyd. Praha :
Grada, 2011. ISBN 978-80-247-4041-6.

Casova néroénost
V3sechny formy studia
Aktivity Casov4 néronost aktivity [h]
Kontaktni vyuka 39
Priprava prezentace (referatu) [3-8] 5
Pfiprava na zkousku [10-60] 35
Vypracovani semindrni prace v bakalarském 25

studijnim programu [5-40]
Celkem: 104

Hodnotici metody
Odborné znalosti - odborné znalosti dosaZené studiem pfedmétu jsou ovéfovany hodnoticimi metodami:
Pisemna zkouska,
Seminarni prace,
Odborné dovednosti - odborné dovednosti dosazené studiem pfedmétu jsou ovéfovany hodnoticimi metodami:
Seminarni prace,
Obecné zpusobilosti - obecné zpiisobilosti dosaZené studiem pfedmétu jsou ovéfovany hodnoticimi metodami:
Pisemna zkouska,
Seminarni prace,
Predpoklady
Odborné znalosti - pro Gspesné zvladnuti pfedmétu se pfedpoklada, Ze je student pfed zahajenim vyuky schopen:
znat dobfe zaklady marketingu
Vyucovaci metody
Odborné znalosti - pro dosazeni odbornych znalosti jsou uzivany vyu€ovaci metody:
Pfednaska zaloZena na vykladu,
Prednaska s aktivizaci studentd,

Reseni problémd,
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Samostudium,
Samostatna prace studentt,

Odborné dovednosti - pro dosaZeni odbornych dovednosti jsou uZivany vyucovaci metody:
Cviceni (praktické ¢innosti),
Prezentace prace studentd,

Obecné zpiisobilosti - pro dosazeni obecnych zpiisobilosti jsou uZivany vyucovaci metody:
Pfednaska zaloZena na vykladu,
Prednaska s aktivizaci studentd,
Cviceni (praktické ¢innosti),
Prezentace prace studentt,
Samostatna prace studentt,
Samostudium,
Regeni problémii,

Vysledky u€eni
Odborné znalosti - po absolvovani pfedmétu prokazuje student znalosti:

popsat a zhodnotit marketingové ¢innosti firem a organizaci (mésta a obce, bankovnictvi, doprava, postovni sluzby, komer¢ni
sport, komer¢ni kultura, cestovni ruch apod.)

Odborné dovednosti - po absolvovani pfedmétu prokazuje student dovednosti:
aplikovat ziskané poznatky v dil¢ich praktickych vystupech pro feseni konkrétnich marketingovych tkold
Obecné zpiisobilosti - po absolvovani pfedmétu je student schopen:
be. studium: samostatné a odpovédné se na zakladé ramcového zadani rozhoduji v souvislostech jen ¢astecné znamych,

be. studium: srozumitelné a presvédcive sdéluji odbornikiim i laikiim informace o povaze odbornych problémi a vlastnim
nazoru na jejich feseni,

be. studium: samostatné ziskavaji dalsi odborné znalosti, dovednosti a zpuisobilosti na zakladé predevsim praktické zkusenosti
a jejiho vyhodnoceni, ale také samostatnym studiem teoretickych poznatkl oboru,

Pfedmét je zafazen do studijnich programii:

Studijni program Typ stud. Forma stud. Obor Etapa V.stpl. Rok Blok Statut D.ro¢. D.sem.
Ekonomika a Bakalatsky Prezenéni Management obchodnich 1 2015 2023 Blok A: A 2 LS
management ¢innosti Povinné
predméty
Marketingové fizeni Bakalaisky Prezencni Marketingové fizeni 1 2021 2023 Blok A: A 2 VA
Povinné
predméty
Marketingové fizeni Bakalaisky Prezencni Marketingové fizeni 1 2022 2023 Blok A: A 2 A
- Povinné
Cheb predméty
Marketingové fizeni Bakalaisky Prezencni Marketingové fizeni 1 2020 2023 Blok A: A 2 A
Povinné
predméty
Marketingové fizeni Bakalafsky Prezencni Marketingové fizeni 1 2022 2023 Blok A: A 2 ZS
- Povinné
Plze predméty
i}
Ekonomika a Bakalarsky Prezencni Podnikova ekonomika a 1 2015 2023 Blok C2: C 2 ZS
management management Doporucené
vybérové
predméty
(Cheb)
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Studijni program

Ekonomika a
management

Ekonomika a
management

Ekonomika a
management

Informac¢ni
management

Podnikova
ekonomika a
management

Podnikova
ekonomika a
management

Podnikova
ekonomika a
management

Podnikova
ekonomika a
management

Podnikova
ekonomika a
management

Podnikova
ekonomika a
management

Podnikova
ekonomika a
management

Systémoveé
inzenyrstvi a
informatika

Systémoveé
inzenyrstvi a
informatika

Typ stud.
Bakalarsky

Bakalarsky

Bakalarsky

Bakalarsky

Bakalarsky

Bakalarsky

Bakalarsky

Bakalarsky

Bakalarsky

Bakalarsky

Bakalarsky

Bakalarsky

Bakalarsky

Forma stud.

Kombinov
ana

Kombinov
ana

Prezen¢ni

Prezen¢ni
Kombinov

ana

Kombinov
ana

Kombinov
ana
Prezen¢ni
Prezen¢ni
Prezen¢ni
Prezen¢ni

Prezen¢ni

Prezen¢ni

Obor

Podnikova ekonomika a
management

Podnikova ekonomika a
management

Podnikova ekonomika a
management

Informaéni management

Podnikova ekonomika a
management

Podnikova ekonomika a
management

Podnikova ekonomika a
management

Podnikova ekonomika a
management

Podnikova ekonomika a
management

Podnikova ekonomika a
management

Podnikova ekonomika a
management

Informaéni management

Informaéni management

Etapa V.st.pl.

1 2015

1 2015

1 2015

1 2023

1 2021

1 2022
Cheb

1 2022
Plze

1 2021

1 2022
Cheb

1 2022
Plze

1 2022
DD

1 2022

1 2017

Rok
2023

2023

2023

2023

2023

2023

2023

2023

2023

2023

2023

2023

2023

Blok

Blok C1:
Doporucené
vybéroveé
predméty
(Plzen)
Blok C2:
Doporucené
vybéroveé
predméty
(Cheb)
Blok C1:
Doporucené
vybérové
predméty
(Plzen)
Blok C2:
Doporucené
vybéroveé
predméty
Blok C2:
Doporucené
vybéroveé
predméty
Blok C2:
Doporucené
vybéroveé
predméty
Blok C2:
Doporucené
vybéroveé
predméty
Blok C2:
Doporucené
vybéroveé
predméty
Blok C2:
Doporucené
vybéroveé
predméty
Blok C2:
Doporucené
vybéroveé
predméty
Blok C2:
Doporucené
vybérové
predméty
Blok C2:
Doporucené
vybérové
predméty
Blok C2:
Doporucené
vybérové
predméty
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Statut D.roc.

C

3

5/5

D.sem.

ZS

ZS

ZS

ZS

ZS

ZS

ZS

ZS

ZS

ZS

ZS

ZS

ZS
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